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			  2024/03/04		  
          元JR名古屋タカシマヤの広報をされていた犬飼奈津子さんのPRセミナー           

          			
			 
          
			  2024/02/04		  
          新たなクライアントとコンサルティング契約を結びました。           

          			
			 
          
			  2024/01/05		  
          18年間、配信し続けるメールマガジン           

          			
			 
          
			  2023/12/19		  
          クライアントとサシ飲みな日           

          			
			 
          
			  2023/12/14		  
          経営者とランチミーティング           

          			
			 
          
			  2023/12/07		  
          何となく気になっていることについて話合った           

          			
			 
          
			  2023/11/28		  
          カラオケルームでリモートワークな日           

                                    
            

	  
	  
	  
  



	

	
	

	レイマックは、こんなお悩みを解決しています。

  
  
  	お客様のお悩み

    
    	
    

    	・商品が売れない。
	・事業がマンネリ化して、業績が低迷している。新しいことを始めたい。
	・業績が下がっているが、何から手を付けていいか分からない。
	・社員のモチベーションが低い。
	・経営について相談できる人がいない。


  

  

  
  	レイマックの解決策

    
    	
    

    	・ターゲットを明確にし「伝わる」プロモーション戦略を立てます。
	・「強み」を引き出し、新ビジネスをサポートします。
	・会社の課題を整理し、やるべきことを「ハッキリ」させます。
	・コーチングスキルで「やる気」を引き出します。
	・適切なアドバイスで「結果」へ導きます。


  





  

      	はじめての方へ
	はじめての方へレイマックからのお手紙


  

      	なぜこの仕事をしているのか？
	代表 豊田礼人のストーリー


  

      	豊田礼人プロフィール
	コンサルタント豊田礼人を知って下さい














	
    Consulting Service
コンサルティング

    
      
        
      

      
        のべ500社以上のコンサルティング実績

        レイマックは、これまで500社以上の企業様の経営支援をしてきた、名古屋発のコンサルティング事務所です

        顧客企業様の経営パートナーとしての信頼を勝ち取り、長期に渡って伴走型コンサルティングサービスを提供することで、クライアントの業績UPを支援します。

      

    

    コンサルティングへ
    
      レイマックが選ばれる「3つの理由」

      
        
        クライアントの実情に合った考え方とやり方を分かりやすく提案致します。

      

      
        
        クライアントの挑戦が加速するように共に考え、共に行動し、自発的なやる気を引き出します。

      

      
        
        顧客企業様が抱える「ズレ」や「ゆがみ」を矯正し、貴社の価値がスムーズにユーザーに届くように致します。

      

    

	

  
  
    コンサルティング事例

    
    	販売店でのシェア（占有率）がアップ！

      名古屋市　食品メーカー

      
        食料品関連の製造会社からのご依頼。当時、競争激化により卸先である販売店での自社シェアがどんどん下がり、それにつれて売上も下がっていた。また組織がマンネリ化しており、チャレンジ意欲が減退。目標の共有もできていなかった。

      		【カイゼン内容】
	まず、販売店の店頭で客の様子を長時間にわたって観察調査した。そこから時間帯別のお客様の層や購入目的を調べ上げた。この調査結果をもとに定期的な会議を実施し既存商品の改良方向と新商品開発のアイデアを導き出した。同時に売り場でのＰＯＰも合わせて改良した。


        

        既存商品の改良と新商品の投入及びＰＯＰ効果により、売上が上昇傾向に変化した。これらによってシェアがピーク時のレベルに急回復した。コンサルティング導入後、目で見る現状分析と数値による経営管理の風土が育ち、社員たちの取り組む姿勢が変わり、会社全体が明るくなった。

      

    
    
    	5年間の売上計画を達成！

      名古屋市　自動車販売

      
        自動車ディーラーからのご依頼。経営計画も無く、付け焼刃的に毎日目の前の仕事をこなすことに追われていた。組織の一体感もなく、売上も低迷していた。

      		【カイゼン内容】
	まず、社長と社員に徹底的にヒアリングした後、アイデアを抽出し、5年間の売上計画を作成した。作成後は、顧客対応方法を見直したり、社内ミーティングを定例化して社員の参加意識を高めた。ただひたすら地道な改善活動を積み重ねた。


        

        経営計画の作成から4年間は計画を達成できなかったが、5年目にして5年前に立てた計画数値が達成できた。これには経営者ともに大いに喜んだ。

      

    
    
    	ターゲット層の変更で利益率大幅アップ！

      岐阜市　住宅設備販売会社

      
        工務店などからの下請け仕事を主にしてきた住宅設備販売会社からの依頼。価格競争が非常に厳しく、労力のわりに利益が得られないという状況であった。業績も下降しており、迅速な経営の改善が必要だった。

      		【カイゼン内容】
	経営者と打合せを重ねた結果、下請け仕事は維持しつつも、エンドユーザーとの直取引をすることで利益率の向上を図る戦略を立てた。ターゲットを絞り、そこに向けて自社の強みをアピールするダイレクトメールを送付。またブログやSNSでの発信も強化した。


        

        継続的にエンドユーザーへのプロモーション活動を行った結果、目に見えて成果が出てきた。これによって利益率が10%以上改善。またエンドユーザーから直接感謝の意を聞けるため、社内の士気も高まった。

      

    
    
 		 実績事例のつづきを見る
  

  






  
    

        	30人以下企業専門コンサル
	小さくも頑張っている会社向け


    

        	印刷会社専門コンサル
	印刷会社での11年の経験


    

        	60日間経営者強化プログラム
	二ヶ月で経営力をアップ



    

        	新規事業スタート支援
	伴走しながらフルサポート


    

        	研 修（企業研修）
	人材育成・能力開発を目的とした研修


    

        	単発コンサルティング
	単発的に相談したい起業家、経営者の皆様へ


  






  Seminar
セミナー

  
    
      
    

    
      中小企業の売上げアップのヒントが満載

      レイマック・コンサルティングでは、中小企業の売上アップのヒント満載のセミナーを定期的に開催しています。

      500社超のコンサルティング実績、80人超の起業家インタビューから得た、活きたノウハウ・情報を分かりやすくお伝えしています。

    

  

  セミナーへ
  
	    	【開催終了しました】よし、新規事業はじめよう。『未来の売上をつくる！ 新規事業を構想するセミナー』（2020年2/18火19時）

    
    	
      	      

      
      	現在、新型コロナウイルスの感染拡大に伴い、会場を使ってのセミナーは開催を見合わせています。今後の推移を見ながら、再開の時期を検討いたしております。レイマックのセミナーを楽しみにしていただいて方には大変申し訳ありませんが、今しばらくお待ちくださいませ。

（レイマック・コンサルティング代表　豊田礼人）

 

【開催終了しました↓】

55回目となるレイマッククラブセミナーです。

今回のテーマは「未来の売上をつくる！ 新規事業を構想するセミナー」です。

 

日時：【終了しました】２０２０年２月１８日（火）　１９時～２０時４５分

場所：ウインクあいち　１３０５　名古屋市中村区名駅4-4-38

料金：５０００円（税込）レイマッククラブ会員は２０００円

定員：３０名

      

    

    セミナー詳細へ
		  

  
    セミナー実績

    	名古屋商工会議所様
	「増税に負けないマーケティングを考えよう！」


    	春日井市商店街連合会様
	商人塾「自分の街のことを知ろう」


    	愛知銀行様
	「商談で成功する人、失敗する人」


    	日本政策金融公庫様
	「絶対に理解しておきたい顧客満足の仕組み」


    	三井住友海上火災保険株式会社様
	「小さな会社こそ、ブランド戦略が必要です」


    	豊川信用金庫様
	「コンサルティング要素を付加すると仕事が増える」


    	いちい信用金庫様
	「新規事業がどんどん上手くいく方法」


    	豊橋商工信用組合様
	「自社商品開発と販路開拓」


    	名古屋商工会議所様
	「経営戦略の中のデザイン」


    	愛知県よろず支援拠点
	「ショップコンセプトとブランディングの重要性」


    	近江八幡商工会議所
	「100人の経営者に聞いた創業ストーリー」


    	八日市商工会議所
	「100人の経営者に聞いた創業ストーリー」


    	株式会社石田技術コンサルタンツ
	「行動が成果を生み自分を成長させる」


    	三協立山アルミ株式会社（東証1部）
	「みんなで取り組むブランド戦略」


    	愛される会社プロジェクト
	「ライバルは知っている？強いビジネスモデルを徹底研究」


    	愛される会社プロジェクト
	「これで解決！中小企業の戦略的PRと広告のやり方」


    	愛される会社プロジェクト
	「マーケティングやり直しセミナー」　その他多数


  






  Raymac Club
レイマック・クラブ

  
    
      
    

    
      売上アップのヒントが毎月低料金で手に入る会員制クラブです

      レイマック・クラブは、売上げアップのヒントが満載の会報誌「レイマック・プレス」の購読やレイマック主催のセミナーの優待割引、月1回のミーティング（コースによる）が、毎月低料金で受け取れる会員制クラブです。

      レイマックに興味を持たれた方は、まず「レイマック・クラブ」からスタートしてみてください。きっと効果を実感して頂けます。

    

  

  レイマック・クラブへ
   
   	
   

   
   	
   

  
  	

  	
    	
    

  	
    	レイマックプレス

      毎月、起業家に独占インタビュー（ついに80人を超えました！）。起業のプロセスや事業を成長軌道に乗せるポイントなどについて明らかにし、会報誌として皆様のご自宅・会社へお届けします。

    

  







	
  	
    	不定期更新
豊田礼人ブログ「シンプルなことの繰り返し」

      	2024/03/04 元JR名古屋タカシマヤの広報をされていた犬飼奈津子さんのPRセミナー
	2024/02/04 新たなクライアントとコンサルティング契約を結びました。
	2024/01/05 18年間、配信し続けるメールマガジン
	2023/12/19 クライアントとサシ飲みな日
	2023/12/14 経営者とランチミーティング


      >> ブログ一覧へ

    

  	
    	毎週配信
メールマガジン「愛される会社の法則」

      	第565号【与える人になるために】
	第564号【ご褒美にはお金を惜しまない】
	第626号【お客様の話だけは聴こう】


       	■ 登録フォーム
	
						
							登録はこちらから※E-mailアドレスを入力してください。

							
							
						

					
					
	■ 解除フォーム
	
						
							解除はこちらから※E-mailアドレスを入力してください。
							
							
						


					


		

	

	

	
  	
    	毎月発行
Raymac press 最新号

					      
      	
        	        

        

		レイマックプレス第175号はHAPPINESSFLOWER　代表、尾関勇亮さんにインタビューしています。
 
 
『お客さんを笑顔にするのが嬉しい』
 
&nb……        
      

					      >> Raymac pressバックナンバー

    

  	
      レイマッククラブ


    

  

  

  
  	ご質問やご相談を承ります。どうぞ、お気軽にお問い合わせください。

    お問い合わせへ
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    	ブログ
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      名古屋の中小企業診断士（経営コンサルタント）の豊田礼人が、戦略的に課題を整理整頓したうえで、マーケティング・ブランディング戦略の立案及び戦略実行を支援します。
  企業様の集客・増販増客・売上増加を支援いたします。経営相談、ロゴマーク制作も行います。



	
  	Copyright (c)  Raymac All Right Reserved.

  





	まずは無料メールマガジンから  
  



























